Anexo2. Plan de negocio

Magia en tus eventos — Nidia Hernandez

Bloque 2. Propuesta Blogue 4 relaciones
de Valor. con clientes.

Bloque 8: Alianzas Bloque 1 Cliente.

clave.

Bloque 7: Actividades
Clave.

Proveedores de
alimentos y
bebidas.
Tiendas aliadas
con descuentos en
productos de
decoracion.
Salones de
eventos.
Empresa de
trasporte.

e Preparaciony
entrega de
refrigerios y
almuerzos.

e Disefio y montaje
de decoraciones.

e Atencion al cliente.

e Organizaciony
logistica del
evento.

Bloque 6. Recursos
claves:

Decoraciones
personalizadas
con globos y flores
para todo tipo de
eventos.

Servicio integral
gue incluye
decoracion,
refrigerios y
almuerzos.
Disefios creativos
adaptados a los
gustos y
presupuestos de
los clientes.

e Atencion
personalizada.

e Seguimientos
antes y durante el
evento.

e Obsequios por
paquete.

Familias que celebran
fechas especiales,
como lo son Bautizos,
primeras comuniones,
grados, aniversarios y
bodas.

Personas que desean
sorprender y planificar
fechas especiales a
sus seres queridos.

Instituciones publicas
(Alcaldia)




e Globosy
materiales de
decoracion.

e Floresy follaje.

e Mobiliario
decorativo.

e Equipos para
montaje.

e Transporte.

e Personal de apoyo

e Productos
alimentacion de
Calidad.

Puntualidad en las | Bloque 3 canales.

entregas.

Servicios con e WhatsApp

calidad y atencion | ¢ Recomendaciones
al detalle. de clientes.

e [Instagram.

e Facebook

e Participacion en
ferias y eventos
locales.

Bloque 9 Costos.

Material decorativo

Compra de globos e insumos
Follaje y flores.

Mano de obra.

Transporte.

Alimentos y bebidas.
Arriendo.

Servicios publicos.

Bloque 5 Fuente de ingresos.

Decoracion de eventos de fechas especiales.

Paquete completos decoracion.

Venta refrigerios.

Venta de almuerzos.

Venta de comidas tamales, chuletas y sancocho de gallina.
Alquiler de mobiliario decorativo.




